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NICOLA FIORDALISI
Partner

Chicago

E: nicola.fiordalisi@bclplaw.com

T: +1 312 602 5048

BIOGRAPHY

L’attività professionale di Nicola Fiordalisi è focalizzata sulle operazioni di finanza straordinaria

quali fusioni e acquisizioni, joint-venture, attività di espansione societaria internazionale e corporate

finance. 

Nel corso della sua carriera Nicola ha assistito centinaia di imprese italiane nella creazione e

sviluppo delle loro attività negli Stati Uniti quali aperture di filiali e siti produttivi, creazione di joint-

venture con aziende statunitensi, negoziazione di accordi distributivi e commerciali, ivi compresi la

relativa pianificazione fiscale e gli aspetti giuslavoristici.

Nicola Fiordalisi ha lavorato con clienti americani e italiani in una vasta gamma di operazioni

finanziarie, commerciali e di investimento soprattutto nei settori manifatturiero, dell’energia e delle

biotecnologie.

https://www.bclplaw.com/en-US/offices/chicago.html
tel:%2B1%20312%20602%205048
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Nicola ricopre spesso il ruolo di arbitro internazionale in arbitrati innanzi l’American Arbitration

Association e l’International Center for Dispute Resolution. È autore di pubblicazioni e relatore in

materia di commercio internazionale e pianificazione societaria e commerciale in Italia e negli Stati

Uniti. Nicola è professore aggiunto di Diritto presso l’università Chicago Kent College of Law

(Programma L.L.M.) e presso la Loyola Univeristy School of Law ( Programma J.D e L.L.M.) dove

insegna “Strategic Counseling to International Clients”

Nicola Fiordalisi è consulente legale onorario sia per il Consolato Italiano Generale di Chicago,

l’Istituto Nazionale per il Commercio Estero a Chicago che sia per la locale Camera di Commercio

Italiana. Nicola ha conseguito la laurea in giurisprudenza presso l'Universita' di Bologna e pari titolo

(Juris Doctor  - J.D.) presso la Loyola University Chicago School of Law ed e' abilitato all'esercizio

della professione sia in Italia che negli Stati Uniti.

Nel 2015, il Presidente della Repubblica Giorgio Napolitano ha insignito Nicola del titolo di Cavaliere

dell’’Ordine al Merito della Repubblica Italiana

SPOKEN LANGUAGES

Italian

ADMISSIONS

New York, 2007

Illinois, 1994

Italy, 1991

EDUCATION

Loyola University Chicago, J.D., 1993

Università di Bologna, J.D., 1988

M&A & Corporate Finance

Private Equity

Anti-Bribery & Corruption

Corporate

Litigation & Dispute Resolution

RELATED PRACTICE AREAS
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Regulation, Compliance & Advisory

Securities Litigation and Enforcement

RESOURCES

SPEAKING ENGAGEMENTS

▪ Turin Chamber of Commerce – US Business Forum, November 2015. Speaker: “Agency and

distribution agreements in the US.  Strategic consideration, pitfalls and planning of product

liability exposure.

▪ UNINDUSTRIA BOLOGNA, May 2013. Roundtable with Companies of the Emilia Romagna

area about “Doing Business in the United States”.

▪ Connecting with Italian Biotech: New Policies, New Opportunities, Italian Trade Commission,

Assobiotec, Federchimica -- “Inbound-Outbound Financing,” 2009 (Atlanta, Georgia)

▪ The University of Texas Health Science Center, in partnership with Italian Trade Commission,

Nanotech IT, Airi -- In Italy, Nanotechnology is a Priority – “U.S. and Italy Landscape, Business

Environment and Opportunities,” 2009 (Houston, Texas)

▪ Confindustria Bergamo, Camera di Commercio Industria, Artigianato & Agricoltura, A.S.S.I.S.T.

srl (Bergamo) -- “Il Percorso Ideale dell'Impresa Italiana nel Processo di Internazionalizzazione

Verso gli USA” (The ideal path for an Italian company in the process of going international in

the USA). Sponsored by the State of Illinois European Office, May 2006

▪ La Camera di Commercio di Napoli e il Consolato degli Stati Uniti d'America (Napoli) -- “Il

Percorso Ideale dell'Impresa Italiana nel Processo di Internazionalizzazione Verso gli USA”

(The ideal path for an Italian company in the process of going international in the USA).

Sponsored by the State of Illinois European Office, May 2006

▪ Unione Parmense degli Industriali (Parma) -- “Il Percorso Ideale dell'Impresa Italiana nel

Processo di Internazionalizzazione Verso gli USA” (The ideal path for an Italian company in the

process of going international in the USA). Sponsored by the State of Illinois European Office,

May 2005

▪ Regione Marche (Ancona) -- “Il Percorso Ideale dell'Impresa Italiana nel Processo di

Internazionalizzazione Verso gli USA” (The ideal path for an Italian company in the process of

going international in the USA). Sponsored by the State of Illinois European Office, May 2005
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▪ Assindustria Rimini (Rimini) -- “Espansione commerciale e produttiva negli USA” (Commercial

and produttiva expansion in the USA). Sponsored by the State of Illinois European Office, June

2004

▪ Assindustria Modena (Modena) -- “Espansione commerciale e produttiva negli USA”

(Commercial and produttiva expansion in the USA). Sponsored by the State of Illinois

European Office, June 2004

▪ Assindustria Pesaro (Pesaro) -- “L'Impresa Italiana Negli USA” (Italian companies in the USA).

Sponsored by the State of Illinois European Office, June 2003

▪ Treviso Glocal (Treviso) -- “L'Impresa Italiana Negli USA” (Italian companies in the USA).

Sponsored by the State of Illinois European Office, June 2003

▪ Il Centro Studi “Il Ponte delle Idee” (Messina) -- “L'impresa italiana negli Stati Uniti e le

opportunità del momento” (Current opportunities for Italian companies in the U.S.), October

2002

▪ Assolombarda (Milano) -- “L'Impresa Italiana negli USA” (Italian companies in the USA)

(September 2002)

PromoFirenze (Firenze) -- “Aspetti Legali per Condurre Affari negli USA” (Legal Aspects on

Doing Business in the U.S.). Sponsored by the State of Illinois European Office, May 2002

▪ API (Bologna) -- “Agevolazioni alle Imprese: L'esperienza Statunitense” (Company incentives:

the American experience), May 2002

▪ Assindustria Verona (Verona) -- “Investire nell'Illinois” (Invest in Illinois). Sponsored by the

State of Illinois European Office, May 2002

▪ Consorzio per il Lavoro e le Attività Innovative e Formative (LAIF) (Cosenza) -- “Tecniche di

contrattualistica internazionale” (International contract techniques), April 2002

▪ Centro Estero delle Camere di Commercio del Veneto & Camera Commercio Industria

Artigianato & Agricoltura di Padova (Padova) -- “Chicago, Porta D'Ingresso nel Mercato

NordAmericano” (Chicago, the door to the North American market), 2000

▪ SviluppoUmbria (Perugia) -- “Opportunità e Sinergie nel Mercato NordAmericano” (Opportunity

and synergy in the North American market), 2000

▪ Loyola University School of Law, International Series -- “The Ten Golden Rules, Trading with

Italy," 1999 (Chicago, Illinois)

▪ LaSalle National Bank of Chicago and The Chicago Manufacturing Association -- “How to Play

Smart in the International Market,” 1997 (Chicago, Illinois)
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▪ State of Illinois (Governor Jim Edgar) Trade Mission (Rome, Florence, Verona, Milan, Turin) --

“Opportunities for Foreign Investments in Illinois," 1997

▪ John Marshall Law School, Trade and Law Lecture Series -- “Doing Business in Italy,” 1996

(Chicago, Illinois)


